W2M Chapitre 3

De : mb8@boite.com

A : af@boite.com

Sujet : premiere journée

Salut,

Quand tu disais que tu m’enviais de mon premier voyage intergalactique, tu
plaisantais, non ?

Tant que je n’ai pas quitté mon hétel, ¢ca allait mais le matin, au réveil, je ne suis
pas préte a affronter non pas un mais deux chauffeurs de taxi: je ne sais pas
comment il y réussit mais ce gars arrivait a ce que ses deux tétes parlent en
méme temps et tiennent deux discours complétement opposés... au bout de
cing minutes je voulais déja débrancher mon Babel Fish et aprés trois quart
d’heure a ce rythme, javais un mal de téte carabiné.

Une fois enfin arrivée en salle de réunion, jessaye d’allumer mon ordinateur et,
panique, plus de batterie. Ca m’est déja arrivé des dizaines de fois sauf que
javais oublié de passer prendre un adaptateur et se brancher directement sur
les sources de courant martiennes c’est 0sé: si je me souviens bien de mes
cours de physique envoyer un flux d’hélium d’'une puissance de 538V dans une
prise électrique c’est implosion ou court-circuit général.

Heureusement j'avais envoyé mes documents au collegue de Jupiter qui me
retrouvait sur place... enfin quand jai voulu essayer d’utiliser son ordinateur, ca
a été beaucoup moins simple: si la forme est la méme un ordinateur jupitérien
fonctionne par transmission de pensée et en plein milieu d’une réunion pour
lagquelle j'étais déja bien stressée, essayer d’apprendre a maitriser un ordinateur
par la pensée, c’est de la haute voltige. Apres dix minutes d’efforts infructueux,
le jupitérien a « appuyé » sur les boutons pendant que je commentais.

Le contact avec les clients était bon, enfin, jai trouvé... jai un peu de difficultés
a déchiffrer leurs impressions et leurs questions semblent complétement
illogiques par rapport aux préoccupations habituelles de nos clients mais je
suppose que leurs contraintes sont aussi trés différentes: ils m’ont expliqué
comment ils créent leurs navettes et ¢a tient plus de la magie que ce que nous
nommons technologie.

Quand on dit qu’ils sont beaucoup plus avancés que nous, je crois plutét qu’ils
n’ont surtout pas les mémes critéres: ils sentent les choses et argumenter que
nos produits vont leur faire gagner du temps ou de lefficacité c’est comme
essayer de vendre un congélateur sur la banquise ... absurde !

Enfin, je vais quand méme profiter de ma semaine ici pour comprendre un peu
mieux ce qu'’ils font, on ne sait jamais peut-étre que ca peut aussi nous aider.
Je suis de passage a I'hétel histoire de recharger l'ordinateur grace au
convertisseur de ma chambre et nous allons manger avec les clients dans un
resto martien... je te tiendrais au courant !

A+, MB

Le 2.V.05
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